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Einleitung

Private Rentenversicherungen werden in Internet und Presse oft ideologisch diskutiert,
und dabei verlassen Gegner und Beflrworter haufig die sachliche und fachliche Ebene,
auf der diese Produkte ganz objektiv zu betrachten sind. So sei erwahnt, dass eini-
ge ,Verbraucherschutzer® Rentenversicherungen als Uberflissig erachten, weil sie rein
emotional anderen Produkten den Vorzug geben. Fiur den Leser sei hier schon betont,
dass private Rentenversicherungen einen ganz objektiven Zweck erfullen, der in vielen
Diskussionen aus dem Blickfeld gerat.

Dieses Buch soll helfen, auf der sachlichen Ebene zu klaren, was man von einer Renten-
versicherung erwarten kann und fur wen welche Form der Rentenversicherung geeignet
ist. Dabei wird ein Schwerpunkt auf die fondsgebundenen Versicherungen und ihre ver-
schiedenen Arten gelegt, da diese im Jahr 2017 und 2018 den Markt und die Nachfrage
dominieren.

Kunden und Berater bendétigen dieses Buch, um sich im Dschungel der Produkte zurecht
zu finden, denn es ist einleuchtend, dass man sich bei der Beurteilung von Produkten
nicht ausschliellich auf die Marketing-Informationen von Anbietern stutzen sollte. Eine
objektive, fachliche Informationsplattform gibt es flr Rentenversicherungen derzeit nicht.
Produktratings ziehen oftmals unverstandliche und teils irrefihrende Kriterien zur Bewer-
tung heran, die zur Bewertung nicht immer geeignet sind. Chancen-Risiko-Klassen (z.B.
der Produktinformationsstelle Altersvorsorge) beschreiben eine theoretische Ertrags-
wahrscheinlichkeit auf Basis fiktiver Marktannahmen, die so nie eintreffen.






